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Trovare nuovi clienti € una sfida
costante per ogni imprenditore. Il
mercato € sempre piu competitivo,
e distinguersi richiede strategie
efficaci e integrate.

In questo ebook scoprirai 5 regole
fondamentali per ampliare la tua
clientela e far crescere il tuo
business in modo strutturato e
sostenibile.

Introduzione




Il networking € una delle chiavi per il successo di
ogni attivita imprenditoriale.

Creare e coltivare relazioni professionali ti
permette di accedere a nuove opportunita di
business e di acquisire clienti in modo organico.

Come costruire un network efficace?

¢ Partecipa a eventi di settore, fiere e
conferenze.

o Sfrutta piattaforme come LinkedIn per
connetterti con professionisti del tuo settore.

¢ Unisciti a gruppi e associazioni imprenditoriali
per aumentare la tua visibilita.

e Offri valore prima di chiedere: condividi
competenze, consigli e risorse utili.

Fare un buon networking




B

coorent SEGS

MARKETING
strategy

7DD

05

S/
7

Affidarsi a un solo canale di marketing pu0 limitare
la tua capacita di raggiungere nuovi clienti.

Una strategia multicanale ti permette di essere
presente nei diversi touchpoint in cui il tuo pubblico
si muove.

Come strutturare una strategia multicanale
efficace?

e Usa i social media (Facebook, Instagram,
LinkedlIn) per creare engagement.

e Investi nella pubblicita online (Meta Ads,
Google Ads, e-mail marketing).

e Crea contenuti di valore con blog, newsletter
ed ebook per attrarre potenziali clienti.

o Sfrutta il passaparola incentivando recensioni e
referenze.

Avere una strategia di marketing multicanale




Collaborare con altre aziende pud accelerare
’acquisizione di clienti e aumentare la tua visibilita.

Il co-marketing ti consente di raggiungere un
pubblico piu ampio condividendo risorse e
strategie con partner complementari.

Come trovare e gestire partnership strategiche?

e |dentifica aziende con valori e target affini al
tuo.

 Crea offerte e campagne congiunte (webinar,
giveaway, sconti incrociati).

e Sfrutta le mailing list e le community di
entrambi i partner.

e Misurairisultati per ottimizzare le future
collaborazioni.

Attivare partnership e co-marketing




Una rete di vendita efficace permette di scalare il
tuo business e raggiungere nuovi mercati.

Sia che si tratti di agenti commerciali,
rappresentanti o affiliati, avere una squadra
dedicata puo aumentare significativamente il
volume delle vendite.

Come creare una rete di vendita di successo?

¢ Definisci un processo chiaro per il
reclutamento e la formazione.

e Offri incentivi e provvigioni competitive.

e Utilizza strumenti di CRM per monitorare il
lavoro della rete.

¢ Assicura un costante supporto formativo e
motivazionale.

Sviluppare una rete di vendita




Il Circuito in-Lire integra tutte le strategie
precedenti in un’unica soluzione, offrendoti la
possibilita di fare networking, accedere a strategie
di marketing avanzate, creare partnership,
sviluppare la tua rete di vendita e aumentare la tua
clientela in modo semplice ed efficace.

Perché scegliere il Circuito in-Lire?

e QOltre 2.000 aziende gia iscritte con cui creare
sinergie di business: tante opportunita di
crescita e incontro. Circuito in-Lire offre
numerose occasioni di networking. Partecipare
ai nostri eventi € fondamentale per avviare
collaborazioni durature.

Iscriverti al Circuito in-Lire: la soluzione completa




e Possibilita di ottenere un supporto dedicato dai
Community Manager e Broker: potrai
espandere le tue opportunita di vendita (e di
acquisto anche) nel Circuito aumentando il tuo
mercato di riferimento.

e Accesso a strumenti di marketing dedicati per
aumentare la visibilita: Market Place,
Community WhatsApp, Cataloghi, Magazine e
Social. Sfrutta al meglio i canali marketing di
Circuito in-Lire per aumentare la diffusione del
tuo brand e far conoscere la tua realta dentro e
fuori il Circuito.

Iscriverti al Circuito in-Lire: la soluzione completa




e Possibilita di ottimizzare il cash flow aziendale
attraverso apertura di un conto in-Lire.
Attraverso lo scoperto di conto a tasso O si
pOssono acquistare beni e servizi in crediti
all'interno del Circuito, consentendo alle
aziende di investire di piu nel mercato euro, sia
per coprire costi operativi, sia per investire in
nuUovo sviluppo.

| crediti in-Lire sono lo strumento di pagamento
digitale all'interno del Circuito in-Lire.

Un credito in-Lire ha il valore di1 €, e pud essere
speso solo trai membri del Circuito, attraverso
transazioni digitali che permettono di scambiare
beni e servizi senza drenare liquidita in €.

Iscriverti al Circuito in-Lire: la soluzione completa




Trovare nuovi clienti richiede metodo, strategia e
strumenti adeguati.

Applicando queste 5 regole d’oro, potrai_far
crescere il tuo business in modo solido e duraturo.

Vuoi scoprire come il Circuito in-Lire puo aiutarti
nel mettere in pratica queste regole?

Iscriviti subito e inizia a espandere la tua rete!

Conclusione
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